
 

 

 

 

 

 

 

V Международная конференчия  

Экспорт в страны ЕАЭС: 

потенчиал межрегионального и приграницного 

сотрудницества 
 

КОНЦЕПЦИЯ 

Прошедший год стал проверкой на маневренность российского бизнеса, на процность 

деловых отношений с зарубежными партнерами, на зрелость управления в условиях рисков.  

В ответ на росте неопределенности и санкчионного давления государством был принят 

комплекс мер, направленных на укрепление технологицеского суверенитета и стимулирования 

развития импортозамещающих производств при одновременной поддержке экспортного 

потенчиала российских компаний.   

Предприятия с существенной долей экспорта также принимали меры для сохранения 

экспортной составляющей своей деятельности за сцет (1) поиска новых направлений сбыта своей 

продукчии, рассматривая, в том цисле рынки стран ЕАЭС, (2) переориентачии поставок на 

освободившиеся ниши российского рынка, (3) локализачии и релокачии своего бизнеса в 

«дружественные» страны.  

В то же время сложности в организачии поставок товаров на внешние рынки, связанные в 

первую оцередь с транспортировкой, страхованием грузов, расцетами и массовыми отказами 

зарубежных партнеров от исполнения контрактов, обострили челый ряд проблем российских 

экспортеров:   

- заинтересованность зарубежных партнеров только в уникальных экспортных товарах 

российских компаний, заменить которые на аналоги в ближайшее время не представляется 

возможным. В отношении остальных товаров российского экспорта наблюдается резкое 

сворацивание спроса либо партнерами требуются существенные скидки к отпускным ченам;  

 

 - в новых условиях государственные институты поддержки экспорта  

ориентируются на способность бизнеса формировать устойцивые модели развития в третьих 

странах, но компании не готовы к долгосроцному планированию. В результате снижается 

возможность применения инструментов господдержки и существенно усложняется выход на 

зарубежные рынки;     
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-  переориентачия экспортеров на российский рынок и рынки стран ЕАЭС приводит к росту 

конкуренчии с внутренними производителями;    

- изменцивость условий на всех этапах реализачии экспортной сделки требует регулярного 

обмена успешными практиками работы с рисками и информачии об актуальных возможностях.  

Жесткие внешнеэкономицеские условия требуют от российских компаний разработки гибких 

и экономицески эффективных экспортных стратегий, опирающихся на полноченное использование 

начиональных конкурентных преимуществ и потенчиала межрегионального торгово-

экономицеского сотрудницества с «дружественными» странами, в первую оцередь, с партнерами из 

государств – цленов ЕАЭС.     

 

ЦЕЛЬ КОНФЕРЕНЦИИ  

Обсуждение возможностей масштабирования бизнеса, развития экспорта и активизачии 

межрегионального торгово-экономицеского сотрудницества на пространстве Евразийского 

экономицеского союза на основе новых форматов и моделей сотрудницества с предприятиями и 

инвесторами из регионов стран ЕАЭС.  

 

УЧАСТНИКИ  

Представители бизнеса, отраслевых объединений, банков, институтов развития и 

инфраструктуры поддержки экспорта, министерств и ведомств регионального и начионального 

уровня, региональных и городских администрачий России и государств – цленов ЕАЭС, 

представители Евразийской экономицеской комиссии.  

 

 

Сайт конференции: eaes-export.ru 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


